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Puedes acceder:

- Superando las pruebas de acceso a la universidad.

- Estando en posesion de un titulo de Ciclo Formativo de Grado Superior o equivalente.

Te prepara para trabajar en:

iPreparate para un futuro profesional vibrante y lleno de oportunidades con el grado
en Gestion Comercial y Marketing! Este programa te abrira las puertas a un mundo
donde la creatividad, la estrategia y la comunicacion se fusionan para impulsar el
éxito de empresas y todo tipo de organizaciones.

« Direccion y gestion en marketing « Direccion y gestion de marketing digital

v v

 Jefe de Ventas « Consultor de investigacion de Mercados
v 4

« Analista de datos « Responsable de producto

v v

« Gestor de Marca

« Gestor de Eventos y Relaciones Publicas

Plan de Estudios:

Total Créditos ECTS:
240 Obligatorios: 150
Basicos: 60 Trabajo de Fin de Grado: 6

Optativos: 12 Practicas externas: 12



Asignaturas del plan de estudios

PRIMER
CURSO

Fundamentos de Marketing, Derecho Laboral,
Derecho Mercantil, Fundamentos de Econo-
mia de la Empresa, Matematicas, Adminis-
tracion y Organizacion de Empresas, Bases
Actuales del Sistema Tributario, Analisis Ex-
ploratorio de Datos, Contabilidad Financiera,
Principios de Economia.

TERCER
CURSO

Canales y Distribucion Comercial, Técnicas de
Negociacion, Creacion de Empresas, Gestion
de Proyectos, Investigacion de Mercados,
Gestion de Ventas, Marketing de Servicios,
Estrategia y Direccion Estratégica, Publicidad
y Relaciones Publicas, Logistica.

SEGUNDO
CURSO

Direccion de la Innovacion y la Calidad, Di-
reccion de Recursos Humanos, Estadistica,
Planificacion Contable, Economia Espanola,
Gestion de Productos y Precios, Analisis
Gestion de Clientes, Comunicacion Comer-
cial, Andlisis Financiero Empresarial, Econo-
metria.

CUARTO
CURSO

Comercio Electronico, Marketing Estratégico,
Planificacion de Marketing, Comercio Exterior,
Estudios de Mercado Aplicados, Trabajo Fin
de Grado. Optativas. Practicas Externas



Puedes acceder:

- Superando la Prueba de Acceso 2 'a Univarsidad,

- Estando en posesion del titulo de Técnico Superior de Formacion Profesional, de
Técnico Supericr 2 Arte 3 211 °ticas  Dicefivo ¢ fomi v Yen y 2 ¢ Superior.

- Estando en posesion de v tif e urive it oo’

- Superando las pruebas de acceso a la universidad de mayores de 25, 40 6 45 afos.

Te prepara pare trabaiar en:

v Redactor en agenc 75 de ncticias. 7 Azsacr ar noliticas de
prensa escrita y U.gital, ragic j 1\, conLacasicn.
empresas y gabinetes de comuni-
cacion. « Experto en gestion de comunidades

y redes sociales.

v Gestion de departamentos de comu-
nicacion, tanto en instituc
blicas como en empresas

)dista especializado: deportivo,
= '0mico, medio ambiente, juridi-
1 riminoldgico o politico.

o) = dor de tu propio proyecto o em-
1Y 2 de comunicacion online.

Créditos de! plan de ostudios:

Total de créditos FT<-240
Basicos: 60 Obligatarins, 150
Optativos: 24 Trabajo Fin de Grado: 6



